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"LAS EMPRESAS DE LOS

PARQUES CIENTIFICOS

SON DE PATA NEGRA"

Alejandro Arranz, director del Pargue Cientifico de Madrid,
destaca el potencial humano de los bioemprendedores

NURIA MONSG
dmredaccion@diariomedico.com

Poco a poco, con nuevas
ideas, se va salvando la dis-
tancia que hay entre la in-
dustria y los emprendedo-
res. Una parte de este mé-
rito corresponde a los par-
ques cientificos, "un punto
de engarce entre la investi-
gacién y el desarrollo tecno-
légico y su aplicacién en el
mercado”, describe Alejan-
dro Arranz, director del Par-
que Cientifico de Madrid
(PCM).

Un 37 por ciento de las
empresas del parque per-
tenecen al sector de la bio-
tecnologia sanitaria, aun-
que "a veces no es facil cla-
sificarlas. Las fronteras em-
presariales y del conoci-
miento estan cada vez mas
difusas. La innovacién es
mezcla", puntualiza Arranz.
Destaca que "Espafia tiene
un potencial de conocimien-
to en las areas de Ciencias
dela Salud y médicas indis-
cutible. Eso hay que trans-
formalo en empresas de ca-
tegoria mundial, no solo en
la industria farmacéutica
sino en multiples innovacio-
nes, y es0 requiere crear un
ecosistema favorable y fi-
sicamente cercano".

"$i uno analiza el tejido
empresarial espafiol de los
parques cientificos, es de
primera categoria, de pata
negra. De ahi que en compa-
racién con otras nuevas em-
presas estén resistiendo
mejor la crisis", sostiene el
director del PCM. Esto se
debe a que "son empresas
de conocimiento. No perte-
necen a sectores en declive
porque no hay ningiin fac-
tor competitivo dela econo-
mia espafola que las sos-
tenga. Internacionalmente
podrian ser competitivas".

Los emprendedores del
sector biotecnoldgico que
trabajan en el PCM desta-
can por tener una vida dedi-
cada alainvestigacién. Mu-
chos de ellos proceden de
instituciones patronas del
parque madrilefio, como el

Consejo Superior de Inves-
tigaciones Cientificas
(CSIG),la Universidad Auto-
noma y la Complutense. Son
cientificos que ademas
cuentan con experiencia in-
ternacional y se han benefi-
ciado de becas como la del
programa Ramén y Cajal.
"El perfil personal es impre-
sionante y su puesta en va-
lor para generar mercado
v potenciar el Producto In-
terior Bruto del pais es una
forma de rentabilizar todos
esos afios de formacioén y
esas inversiones publicas”,
defiende Arranz.

El PCM apoya a estos em-

El perfil personal

es impresionante y
su puesta en valor para
generar mercado y
patenciar el PIB del pals
es ua forma de
rentabilizar todos esos
anos de formacién”

Y

Investigacion genética y farmacéutica de primera linea

prendedores cientificos
fundamentalmente en la
gestién de la empresa, ddn-
doles asesoramiento en la-
bores como la comunica-
cién y poniéndoles en con-
tacto con posibles inverso-
res. También dispone de la-
boratorios de diferentes ta-
mafios, segin lo que
necesite cada emprendedor.

ABRIR MERCADO

A su juicio, lo que mas va-
loran los emprendedores,
incluso por delante de los
contactos con los inverso-
res, "es el clima de innova-
cién abierta y transferencia
de tecnologia, el contacto
con otros posibles deman-
dantes de sus servicios,
sean centros de investiga-
cién, hospitales, farmacéu-
ticas u otras empresas".

(Estamos cerrando la
brecha entre los investiga-
dores v las grandes empre-
sas? La actitud de ambas
partes ha mejorado, sobre
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Alejandro Arranz, director del PCM, durante la entrevista con DM.

todo por parte de los prime-
ros, pero el director del PCM
opina que "es una tarea que
va a durar décadas". Los
parques cientificos tienen
que sobreponerse a una cul-
tura en la que tradicional-
mente ha existido "un défi-
cit de colaboracién” entre

El Parque Cientifico de Madrid cuenta con diversidad de empresas del sector biosanita-
rio. En la fotografia, en primer plano: Altea Gosalbef, de Halotech (evaluacion de la
fragmentacion del ADN para determinar la calidad seminal); Oscar Ahumada, de Mecwins
(biosensores nanomecénicos) y Beatriz Maroto, de NIMGenetics (diagndstico prenatal,
postnatal, oncoldgico v células madre). En segundo plano: Antonio Delgado, de Natac
(activos farmacéuticos de origen natural); Alejandro Arranz; Carlos San Agustin, de
Dynamimed (control sanitario de animales de laboratorio y Roldan Martinez, de Ple-
biotics (disefio de farmacos y simulacién mediante docking y dinamica molecular.).

las empresas, entre empre-
sas e investigadores y en-
tre los propios cientificos.
"Uno de los sitios donde si
se puede ver esa colabora-
cion es en los parques cien-
tificos. Esa conexion tiene
(Ue generar empresas (ue
sean diferenciales y compe-
titivas en el mercado inter-
nacional. Espafia tiene unos
activos de conocimiento,
humanos y de investigacién
eideas para crear empresas
muy potentes”.

La internacionalizacién
de las empresas "es una
asignatura pendiente desde
hace décadas y es muy com-
plicada de gestionar: todos
los que estamos en este tra-
bajo estamos aprendiendo”,
dice Arranz. En el PCM se
han puesto en marcha ini-
ciativas como RedEmpren-
dia, centrada en el merca-
do latinoamericano, "pero el
camino mas directo es me-
diante contactos con gran-
des inversores y multinacio-
nales". También sefiala la
importancia que tiene con-
tar con el apoyo de organis-
mos estatales como el Insti-
tuto Espafiol de Comercio
Exterior (ICEX).

Arranz sefiala que, aun-
que "més del 85 por ciento
de los ingresos del parque
proceden del mercado", se
han notado los recortes pre-
supuestarios que han sufri-

Lo que mas

valoran los
emprendedores es el
clirma de innovacién
abierta y ransferencia
lecnoldgica, el contacto
con ofros demandantes
de sus senvicins"

Los parques
cientficos estarmos
sufriendo una pequena
crisis de legitimizacion y
reconocimiento, pero se
pasara; son de los
activas mas vallosos
que fiene nuestro pals"

do las instituciones patro-
nas del parque, que contri-
buyen a pagar parte de los
gastos: "Las politicas de
proyectos ptiblicos muchas
veces financian proyectos
de estos emprendedores. E1
parque también presta ser-
vicios cientificos a sus em-
presas y centros de inves-
tigacién", explica el director.
"La reduccién del volumen
de estas pruebas hace que
las necesidades cientificas
no se puedan cubrir, lo que
redunda a su vez en una dis-
minucién del volumen de
ingresos. Antafio quiza el
ritmo de las ayudas fue ex-
cesivo, pero ahora los em-
prendedores cientificos es-
tén en un periodo de sequia
absoluta".

NUEVA ETAPA

El director del PCM piensa
que los parques cientificos,
que comenzaron su labor a
mediados de los afios no-
venta, "estdn dejando su
etapa de adolescencia". Ade-
mas de disponer de infraes-
tructuras que pueden dar
servicio "por 30 o 40 afios
més", Arranz valora que es-
tas instituciones "ya han
adquirido importantes co-
nocimientos en cuanto a
gestion y transferencia de
tecnologia de empresas y
centros de investigacién al
mercado”.

En Espafia habria unas
80iniciativas dedicadas ala
innovacion, de las cuales la
mitad serian ya proyectos
muy solidos desde su punto
de vista. Sin embargo, opina
que las fortalezas de los
parques cientificos estan
adn por aprovechar. "Sufri-
mos una pequefia crisis de
legitimizacién y reconoci-
miento, pero se pasara: son
de los activos méas valiosos
que tiene nuestro pais y son
dignos de crear Marca Es-
paiia, porque son realmen-
te singulares no sélo porin-
fraestructuras sino también
por sus empresas”.




